
O Perfil do Contabilista de 
sucesso face às mudanças 

no cenário Nacional 

Solicite os slides por e-mail: 
contato@andersonhernandes.com.br 

Twitter: anderson_her 



Links Importantes 

Artigo e vídeo do Barney: 

http://www.andersonhernandes.com.br/2007/11/22/s

era-que-voce-sabe-vender-um-barney/  

Principais artigos de contabilidade: 

http://www.andersonhernandes.com.br/2011/09/19/p

rincipais-artigos-de-anderson-hernandes/  
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Que efeito essa palestra terá em você? 

10% solicitarão o material de apoio 

7% farão algum comentário 

3% fará mais de um contato por e-mail 

2% solicitará adição em redes sociais 

0,50% terá uma mudança significativa na 

vida profissional ou pessoal 



A realidade profissional 



O contabilista ONTEM e HOJE 

Agente do cliente 

Foco na informação 

Fundamental 

Altamente complexa 

Alto risco 

Alta visibilidade 

 

Agente do fisco 

Foco em papéis 

Importante 

Complexa 

Baixo risco 

Baixa visibilidade  
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ESTRATÉGIAS DE 

LONGO PRAZO  

DICAS PROFISSIONAIS 



Recobra motivação 
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PLANEJAMENTO AÇÃO PROBLEMAS SUCESSO 

Ação 

Problemas 

Problemas do longo prazo 

Desiste 
Planejamento 

Definição 

DIETAS  



a evolução da sua marca 1996 



a evolução da sua marca 1998 



a evolução da sua marca 2000 



a evolução da sua marca 2002 



a evolução da sua marca 2006 



a evolução da sua marca 2008 



a evolução da sua marca 2010 



O poder da imagem 



Como você enxerga essas marcas??? 



Que imagem você está construindo? 





NUNCA PARE DE 

APRENDER 

DICAS PROFISSIONAIS 



A evolução da sua profissão 

ÅRecursos Humanos 

ÅFinanças 

ÅContabilidade 

ÅTributos 

ÅGestão 

Você acompanha a evolução desses assuntos? 



que inclui a des-aprendizagem 

e o apredizado contínuo 

O nome do processo é... 



Aceita mudanças? 

Demoradores  

Convencedores  Aceitadores  

Sabotadores  



MUDE 

Zona de Conforto 



QUEM AQUI É UM 

VENDEDOR??? 

DICAS PROFISSIONAIS 



Você saberia vender um BARNEY???? 



A venda de 2 milhões e o terno de 100 reais 

1 minuto para uma boa impressão 



O peso das suas palavras 



O poder da aparência 
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Roupas 

Óculos 

Meias 

Acessórios 

Perfume 

Sapato 

Relógio 

Gravata 



ÅParque da Paz 

ÅCemitério da Paz 

ÅPaz Eterna 

ÅPaz Celestial 

ÅJardim da Paz 

ÅHorto da Paz 

ÅVale da Paz 

ÅBosque da Paz 

ÅMorada da Paz 

ÅMemorial da Paz 

ÅPaz Perpétua 

Você saberia vender um CEMITÉRIO 



   Antes 

mercado + perguntas 

=RESPOSTAS 

   Hoje 

perguntas + resposas  

= MERCADO 



VOCÊ  

ESTÁ NU!!! 

DICAS PROFISSIONAIS 



A grande vitrine social 
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CUIDADO COM A 

MEDIANIDADE 

DICAS PROFISSIONAIS 



Onde ficam 
armazenados 
os genéricos 

na drogaria??? 



Você AMA o que você faz??? 



Qual a frase que define você 

Conceito da Distinguibilidade 



A mente registra os extremos 

Qual foi ou é seu 

MELHOR e PIOR professor?  



mercado total de contabilistas 

 

palestrantes 

escritores 

CONCORRENTES 





Especialize-se em algo 



DICAS PARA MELHORAR 

SUA EMPREGABILIDADE 

DICAS PROFISSIONAIS 



Dicas para empregabilidade 
1  Formação 

Falta de Experiência + Formação Ruim = NADA 

2  Formação complementar 

Cursos  

3  Leitura  

Quantos livros você leu esse ano? 

4  Marketing pessoal 

O que a sua imagem vende? 

5  2ª língua 

Ainda tem dúvidas sobre isso? 



Dicas para empregabilidade 
6  Conheça a empresa 

Visitou pelo menos o site? 

7  Entrevista  

Deixe a sua marca na entrevista 

8  Currículo 

Tem cada absurdo por ai...  

9  Comportamento 

Comportamento é tudo  

10  Busque VOCÊ suas oportunidades 

Acha que oportunidade cai na cabeça? 



COMPORTAMENTO É 

TUDO!!! 

DICAS PROFISSIONAIS 



Comportamento é TUDO!!! 

Conhecimentos  
Ex: Conhecimento 

Contábil, Tributário, etc  

Atitudes  
Ex: Honestidade, Nível 

de Energia Perante 

Problemas, etc.  

Habilidades  

Ex: Habilidades de 

Comunicação, 

Relacionamento, etc. 

87% das demissões são por atitudes 



O estresse profissional 



Quando criança sonhava viver num mundo 
moderno dos Jatsons... 



Respeitar as diferenças pessoais 



Minha mulher tem um sonho!!! 



O que é mais diferente que uma mulher? 



QUAL A SUA DEFINIÇÃO 

PESSOAL DE SUCESSO??? 

DICAS PROFISSIONAIS 



Sucesso profissional não 

compensa o fracasso pessoal 

Carreira 

Formação 

Remuneração 

Família 

Diversão 

Espiritualidade 



A vida muda num telefonema 
15.04.2004 15.04.2005 



Benefícios??? 

ÅMilhares de livros 

Centenas de depoimentos 

ÅDezenas de palestras 

ÅEntrevistas 

ÅTroca de experiências 

ÅSensação pessoal 

 





Se você pudesse dizer algo 
AGORA para UMA pessoa 
muito importante da sua 

vida o que você DIRIA? 





Obrigado!!! 
E-mail: contato@andersonhernandes.com.br 

Twitter: anderson_her 


