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INSTRUCOES DE LANCAMENTO:
AS 50 MELHORES TECNICAS PARA VENDER MAIS

INFORMACOES PRINCIPAIS:
Data de oficial de lancamento — 15.08.2014
Valor do curso — 247,00

O preco é promocional de lancamento e serd alterado com o fechamento da 12 turma. Os
Afiliados serdao comunicados com antecedéncia minima de 30 dias.

Link de Afiliado: 180 dias

Grupo no Facebook: https://www.facebook.com/groups/tactus.afiliados/

Para os Afiliados que vao formar leads poderdo fazer usando a isca do e-book de negociacdo, no
kit tem disponivel o e-book e imagens. Usamos com frequéncia com bons resultados. Os leads
podem ser captados com uma pagina de videos usando os videos 1, 2 e 3 disponiveis nos links
abaixo.

PRODUTOS INCLUIDOS:

Produto Principal — Curso As 50 Melhores Técnicas para Vender Mais com Cesar Frazao
Produto Bonus Principal — 70 Técnicas de Negociacdo para Lucra Mais

(a liberagdo desse bonus ocorre apds prazo de garantia do Hotmart)

Produto Bonus 2 — E-book: Minutos de Motivagdao em Vendas

Produto Bonus 3 — Cartaz Digital: Proibido a Entrada de Crises, Fofocas e Gente Negativa

O conteudo total do curso é de aproximadamente 100 videos

TECNICA DE VENDAS SUGERIDA:

A indicacdo de abordagem com a lista é de envio de uma sequéncia de 4 e-mails (vide modelos
de e-mails) convidando para assistir os videos 1, 2, 3 e 4 (links dos videos abaixo) em quatro
diferentes dias, sendo que o Ultimo e-mail direciona para pagina de vendas com a apresentagao
do curso.

Links da Pagina de Pré-venda (modelo):


https://www.facebook.com/groups/tactus.afiliados/
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DIA 1:

http://www.andersonhernandes.com.br/tecnicas-vendas-1/

DIA 2:

http://www.andersonhernandes.com.br/tecnicas-vendas-1-2/

DIA 3:

http://www.andersonhernandes.com.br/tecnicas-vendas-1-2-b/

Dia 4: (PAGINA DE VENDAS)

http://www.andersonhernandes.com.br/curso-tecnicas-para-vender/

Links dos Videos (diretos)
Link do Video 1:

http://youtu.be/vVInnCTYgkU

Link do Video 2:

http://youtu.be/NJONhUcrrfM

Link do Video 3:

http://youtu.be/CGlqwTc4k4g

Link do Video 4 (Vendas):

http://youtu.be/vVInnCTYgkU

Produto principal — Curso “As 50 Melhores Técnicas para Vender Mais”
Com Cesar Frazao

Cesar Frazdo é apontado como o maior especialista em técnicas de vendas do Brasil,
autor de 17 livros, 14 DVDs de treinamentos, formado em Vendas para Mercados
Competitivos pela BELL SOUTH ATLANTA (EUA)


http://www.andersonhernandes.com.br/tecnicas-vendas-1/
http://www.andersonhernandes.com.br/tecnicas-vendas-1-2/
http://www.andersonhernandes.com.br/tecnicas-vendas-1-2-b/
http://www.andersonhernandes.com.br/curso-tecnicas-para-vender/
http://youtu.be/vVJnnCTYqkU
http://youtu.be/NJONhUcrrfM
http://youtu.be/CGlqwTc4k4g
http://youtu.be/vVJnnCTYqkU
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Conteudo completo:

MODULO 1 - PREPARAGAO E ABORDAGEM
Técnica 1: Prepare sua mente para vender
Técnica 2: Organize sua caixa de ferramentas
Técnica 3: Cuide de sua aparéncia

Técnica 4: Como abordar clientes

Técnica 5: O poder do entusiasmo na abordagem

MODULO 2 - PROSPECCAO E METAS/OBIJETIVOS
Técnica 6: Registre o seu trabalho “caderninho”
Técnica 7: Prospeccao de novos clientes

Técnica 8: Faca uma campanha de vendas

Técnica 9: Como atingir metas de vendas

Técnica 10: Pense grande e fique rico vendendo

MODULO 3 - CONCORRENCIA E VENDAS POR TELEFONE
Técnica 11: Enlouqueca a concorréncia

Técnica 12: Venda por telefone, no ativo

Técnica 13: Como agendar visitas por telefone

Técnica 14: Como lidar com secretdrias ou recepcionistas

Técnica 15: Maximize os seus pontos fortes

MODULO 4 - TECNICAS DE VENDAS

Técnica 16: A importancia de descobrir o que o cliente quer
Técnica 17: Venda beneficios

Técnica 18: A lei do contraste em vendas

Técnica 19: Material promocional de vendas

Técnica 20: Supere obje¢bes com facilidade
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MODULO 5 - PREGO E DESCONTOS NA VENDA
Técnica 21: A diferenca entre valor do preco
Técnica 22: A forca do desejo contra o preco baixo
Técnica 23: Negocie melhor e ganhe mais

Técnica 24: Use a forca dos depoimentos

Técnica 25: Faga o cliente imaginar...

MODULO 6 - FECHAMENTO DE VENDAS

Técnica 26: Como agir quando o cliente diz: “Vou pensar me liga amanha”
Técnica 27: Técnicas praticas de fechamento -I

Técnica 28: Técnicas praticas de fechamento - Il

Técnica 29: Técnicas praticas de fechamento - llI

Técnica 30: 40 a¢Oes quentissimas para fechar vendas

MODULO 7 - POS VENDA

Técnica 31: O segredo do maior vendedor do mundo
Técnica 32: Pare ja de perder clientes!

Técnica 33: Evite cancelamentos inadimpléncias
Técnica 34: Venda através de indicacbes

Técnica 35: Verifique a qualidade da venda

MODULO 8 - DETALHES QUE VENDEM
Técnica 36: Aproveite o momento certo da venda
Técnica 37: Simule vendas

Técnica 38: Troque o verbo comprar por usar
Técnica 39: Como deve ser um e-mail vendedor

Técnica 40: Os trés fatores para vender hoje em dia
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MODULO 9 - ATITUDES DO CAMPEAO DE VENDAS
Técnica 41: Muita conversa e poucas vendas

Técnica 42: Socorro! Roubaram meu tempo

Técnica 43: Afaste-se de comentarios negativos e fofocas
Técnica 44: Leia muito

Técnica 45: Seja ético nas vendas e na vida

MODULO 10 - MOTIVAGCAO

Técnica 46: Use a forca do entusiasmo para vender mais
Técnica 47: Motivacdo, bom humor e otimismo

Técnica 48: Administre o seu dinheiro

Técnica 49: Ganhe mais dinheiro em vendas

Técnica 50: Fabrique idéias para vender mais

Produto Bonus Principal — 70 Técnicas de Negociag¢ao para Lucra Mais
Com Anderson Hernandes

Anderson Hernandes é palestrante e escritor de renome nacional, especialista em marketing e
gestdo de negdcios, autor de 8 livros, incluindo o sucesso 70 Dicas de Negociagdo para Lucrar
Mais.

MODULO 1 — Como se preparar para hegociagdo

MODULO 2 — Como conduzir negociagdes de sucesso

MODULO 3 — Como conduzir fechamento de negociac¢des
MODULO 4 — Técnicas para aumentar seus resultados

MODULO 5 — Técnicas matadoras para fechar uma negociagdo
MODULO 6 — Recomendagdes fundamentais para negociar melhor

MODULO 7 - Atitudes do negociador de sucesso
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Maiores informacdes:

contato@andersonhernandes.com.br

(11) 98288-3004

Anderson Hernandes


mailto:contato@andersonhernandes.com.br

